
 
Poste: Spécialiste développement des affaires 
Lieu de travail: Montréal 
Gestionnaire: Directrice générale 
Statut : Temps plein – Permanent 

Tu es stimulé·e par la conquête de nouveaux marchés? 

Tu transformes un premier contact en opportunité concrète? Tu aimes voir l’impact direct de tes efforts sur la croissance d’une 
organisation? Chez JEM, on cherche un spécialiste développement des affaires ayant véritable profil « Hunter » : une personne 
stratégique, proactive et résiliente, qui voit dans chaque porte fermée une possibilité à ouvrir. Ici, ton talent en développement 
des affaires contribue non seulement à la croissance financière, mais aussi à une mission sociale porteuse de sens. 
 
À propos de nous 
Atelier JEM est une entreprise adaptée montréalaise qui allie performance opérationnelle et impact social. Nous offrons des 
services d’emballage, d’assemblage et de logistique à des partenaires B2B tout en accompagnant et formant des adultes ayant 
des capacités diverses, afin de leur permettre d’atteindre leur plein potentiel d’emploi, dans le respect de leur rythme, de leurs 
forces et de leurs besoins. 

Le rôle en développement des affaires est au cœur de notre croissance : chaque nouveau partenariat contribue directement à 
multiplier les opportunités offertes à nos employés. 

Ton rôle au quotidien 
• Prospecter activement de nouveaux clients B2B dans les secteurs ciblés 
• Déployer des campagnes de prospection à froid (appels, courriels, réseautage stratégique) 
• Identifier et qualifier des opportunités à fort potentiel 
• Réaliser des démonstrations, organiser des visites et conclure des ententes 
• Gérer le cycle de vente complet, du premier contact à la signature 
• Maintenir un pipeline structuré de clients actifs et potentiels avec un suivi rigoureux 
• Mettre à jour la base de données et assurer un suivi discipliné 
• Analyser les résultats et suivre les KPI d’acquisition 
• Identifier des tendances et opportunités de croissance 
• Contribuer activement à l’augmentation des revenus 
• Valider la faisabilité des mandats avec la production et les finances 
• Assurer une transition fluide vers la mise en production 
• Maintenir des relations professionnelles solides et orientées satisfaction 

 
À propos de toi 

• Tu détiens un diplôme en administration, marketing, ventes… ou une expérience équivalente qui démontre ta capacité à 
performer en développement des affaires 

• Tu as une expérience significative en développement des affaires orienté acquisition B2B 
• Tu as une expérience démontrée en prospection à froid et en conclusion de contrats 
• Tu maîtrises les outils numériques et un système CRM 
• Tu es capable de gérer un cycle de vente complet de façon autonome, du premier contact à la signature 
• Tu as une forte orientation vers les résultats et tu es à l’aise avec les indicateurs de performance 
• Tu fais preuve de résilience, de persévérance et d’aisance face au refus 
• Tu as un sens stratégique et une bonne compréhension du développement de marché 
• Tu adhères sincèrement aux valeurs d’inclusion et d’impact social 
• Tu maîtrises bien le français et l’anglais, à l’oral et à l’écrit, puisque nos clients sont principalement anglophones 

Ce que nous offrons 
• Horaire flexible 
• Environnement humain, inclusif et mobilisant 
• Autonomie et latitude dans l’organisation du travail 
• Opportunités de développement professionnel 
• Contribution concrète à une mission sociale forte 

Ça te parle? 



 
Écris-nous!! Même si tu ne coches pas toutes les cases. Chez JEM, on valorise les personnes et le                            
développement avant les parcours parfaits. 

Envoie ta candidature au : rh@jemworkshop.org 

Nous remercions tous les candidat.es, mais nous communiquerons seulement avec les personnes sélectionnées. 
Position: Business Development Specialist 
Work Location: Montréal 
Manager: Executive Director 
Status: Full-time – Permanent 

Are you driven by the challenge of conquering new markets? 

Do you turn a first conversation into a real opportunity? Do you enjoy seeing the direct impact of your efforts on an 
organization’s growth? At JEM, we are looking for a Business Development Specialist with a true “Hunter” profile: a strategic , 
proactive, and resilient professional who sees every closed door as one waiting to be opened. Here, your talent in business 
development contributes not only to financial growth, but also to a meaningful social mission.  

About Us 
Atelier JEM is a Montréal-based adapted enterprise that combines operational excellence with social impact. We provide 
packaging, assembly, and logistics services to B2B partners while supporting and training adults with diverse abilities, enabling 
them to reach their full employment potential—respecting their pace, strengths, and individual needs. 

The business development role is at the heart of our growth: every new partnership directly contributes to expanding the 
opportunities available to our employees.  

Your Day-to-Day Role 
• Actively prospect new B2B clients within targeted sectors 
• Deploy structured cold outreach campaigns (calls, emails, strategic networking) 
• Identify and qualify high-potential opportunities 
• Deliver presentations, organize site visits, and close agreements 
• Manage the full sales cycle, from initial contact to contract signature 
• Maintain a structured pipeline of active and prospective clients with rigorous follow-up 
• Update the database and ensure disciplined tracking 
• Analyze results and monitor acquisition KPIs 
• Identify trends and growth opportunities 
• Actively contribute to revenue growth 
• Validate project feasibility with production and finance teams 
• Ensure a smooth transition to production 
• Maintain strong, satisfaction-focused professional relationships  

About You 
• You hold a degree in administration, marketing, sales… or equivalent experience that demonstrates your ability to 

perform in business development 
• You have significant experience in acquisition-focused B2B business development 
• You have demonstrated experience in cold prospecting and closing contracts 
• You are proficient with digital tools and a CRM system 
• You are able to manage a full sales cycle independently, from first contact to signature 
• You have a strong results orientation and are comfortable working with performance indicators 
• You demonstrate resilience, perseverance, and comfort in the face of rejection 
• You have a strategic mindset and a solid understanding of market development 
• You genuinely align with values of inclusion and social impact 
• You have strong command of both French and English, spoken and written, as most of our clients are English-speaking 

What We Offer 
• Flexible schedule 
• A caring, inclusive, and engaging work environment 
• Autonomy and flexibility in organizing your work 
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• Opportunities for professional development 
• Meaningful contribution to a strong social mission 

Does this speak to you? 
Write to us!! Even if you don’t check every box. At JEM, we value people and growth over perfect career paths. 

Send your application to: rh@jemworkshop.org 

We thank all applicants for their interest; however, only selected candidates will be contacted. 
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